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�	国内出展社アンケート　224件回収
 Japanese Exhibitors Questionnaire Results

1.─出展による効果があったとお考えですか？

大変効果があった
Very beneficial
43.8%

多少効果があった
Somewhat beneficial
53.6%

あまり効果がなかった
beneficial 
1.8%

全く効果が無かった
Not beneficial
0.9%

�	海外出展社アンケート　36件回収
 Overseas Exhibitors Questionnaire Results

2.─具体的にどのような効果があったとお考えですか？─〔複数回答〕

1.─出展による効果があったとお考えですか？

大変効果があった
Greatly improved 
our business in Japan
44.4%

少し効果があった
Did little to increase 
my business in Japan
47.2%

全く効果は無かった
Had no effect in increasing 
our business in Japan
0.0%

無回答もしくはその他
No response or others
8.3%
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代理店を見つけた
Found an agent

新規のビジネスコンタクトの機会を得た
Established new business contacts

商品を売ることが出来た
Sold products

お客様から多くの質問を受けた
Received many questions from attendees

新規の販売の可能性が増えた
Received new sales leads during the exhibition

その他
Other

無回答
No response

2.─ 具体的にどのような効果があったとお考えですか？─〔複数回答〕
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商談が成立した
Concluded business negotiations

　商談成立への見通しが開けた
Negotiations led to prospective opportunities

新たな販売店と取引契約が成立した
New distributorships and contracts concluded

今後、営業するためのリストができた
Made contacts for future leads

新製品の発表の場として活用ができた
Place to launch new products

ユーザーとの有効な情報交換ができた
Valuable exchange of information with users

その他
Other
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3.─ご意見、ご要望

1. 今回のように、スペースが許す限り通路を広くとることができれば、来場者
と密に話しやすくなる。

2. 期間中の1日を業者、病院、施設の方に来場を絞り込んでもよいのでは。

3. 一般の方の来場が目立っているが、福祉や医療関係者へのさらなる来場促
進が必要と思われる。

4. 来場者が多くて、出展社同士のコミュニケーションを取る時間がなかった。
ブースを回れる時間が欲しかった。

5. 初出展だったので、規模や出展内容の多様さに驚いた。

6. 「ふくしの防災・避難用品コーナー」は、ポイントが明確で大変有意義だと思っ
た。展示とデモンストレーションを行ったところ、かなり反響があった。パ
ネルを各社に作らせてもらえるとよかった。

7. 「片手で使えるモノ展」へ商品貸出したところ来場者の反応がよく、その効果
で弊社ブースへ足を運んでくださった方が目立った。来年もぜひ企画してほ
しい。

8. 可能ならば、月末の開催は避けて欲しい。

9. 広すぎて商品を探すのが大変なので、インデックスや場所の振り分けが重要
になってくると感じた。

10. この展示会は皆あたたかく、毎回ほっとする。もちろん、新規顧客獲得のた
めに出展しているのだが…。

11. 福祉機器ガイドブックのできが素晴らしく、とてもよいものを作っていただ
いた。今後の拡販活動に役立つ。

12. HCRを通じて介護食品の認知度が上がり、取扱店も開拓できた。

3.─ご意見、ご要望

1. 今後も長くこの展示会が続くことを期待する。

2. 日本の販売店を通じて他国の納入業者に会う機会がもてる貴重な機会であ
る。しっかりとした販売店のおかげで他の納入業者と話す時間がもてた。

3. 全体的に好感が持てる。

4. ワイヤレスインターネット接続が欲しい。

5. 海外からの来場者はそれほど多く感じられなかった。Wi-Fiサービスなどを
用意するべき。


